
 
 

Die Multichannel Sales Kampagne 
in der österreichischen Hotellerie 

 
 

 
Schon morgen neue Kunden! 

 
Profitieren Sie von einer noch nie dagewesenen Schlagkraft in der Neukundengewinnung 

durch die Kombination von Tele Marketing und Digitalmarketing. 

Erreichen Sie über 3.000 ausgesuchte Hotels in Österreich in wenigen Monaten!  

 
 

 

Die Schlagkraft der Kampagne 

 
 

Vorbereitung 
Gemeinsame Vorbereitung, Definition Ziele und Zielgruppe, Selektion Adressen, 
Erstellung Datenbank, Wording, Schulung Tele Marketing Agents, Newsletter, 

professionelle Präsentation am Online Portal horeca-store.at  

  

Stufe 1 

 

Webmarketing 
Advertorial auf  
Online-Portal  

horeca-store.at  
HOT LEADS! 

 Analyse der User und Klicks für Stufe 2 

Stufe 2 

 

Tele Sales 
3.000 qualifizierte 
Sales-Gespräche  

HOT LEADS! 

 Analyse der Ergebnisse und Nachschärfung für Stufe 3 

Stufe 3 

 

Newsletter 

Bis zu 3.000 
persönliche 
Entscheider 

E-Mails 
 

HOT LEADS! 

 Analyse der User und Klicks für Stufe 4 

Stufe 4 

 

Tele Sales 

Bis zu 1.000 
Responder-

(Mehrfachöffner) 
Gespräche 

 
HOT LEADS! 

 Übergabe Leads und Datenbank an Partner 

 

http://www.horeca-store.at/
http://www.horeca-store.at/


 

HORECASTORE 

Die Multichannel Sales Kampagne 
in der österreichischen Hotellerie 

 
 

Profitieren Sie von 15 Jahren Branchenerfahrung! 

 
 
√   Hocheffektiv  100 % Verkaufsausrichtung 
√   Keine Kalt-Akquise  Langjähriger Partner der Zielgruppe HORECA 
√   Alles aus einem Guss  Verknüpfung von Tele Sales und Digitalmarketing 
√   Exklusiv   Kein Wettbewerb in der Kampagne 
√   Hochwertig  Nur Marktführer im Segment 
√   Skalierbar   Kampagne 2 x im Jahr 

 
Paketpreise für eine Kampagne (4 Monate) 
 

 
 
Preise zuzüglich 20 % USt, und vorbehaltlich Verfügbarkeit 

* inkl. Adressdaten im Gesamtwert von 8.500 € 


